lhre Enterprise Business Intelligence
Losung fur Microsoft Dynamics:
anpassungsfahig, skalierbar &
zukunftsfit



01 Vorteile

Mit unserer Standardlosung
COSMO Analytics for Power BI
behalten Sie die Ubersicht

In lhrem ERP-System liegen viele verborgene
Datenschdtze - mit unserer standardisierten Business
Intelligence Lésung kénnen wir diese gemeinsam
bergen.

Wir schaffen Transparenz und leiten daraus relevante
Kennzahlen zur Steuerung lhres Unternehmens ab. Dies
hilft Ihnen, sich auf die wesentlichen Entwicklungen zu
konzentrieren und effektive Mafinahmen fiir eine
nachhaltige Geschdaftsentwicklung zu setzen. Mit unserer
Losung wickeln Sie lhre komplette Unternehmens-
steuerung in einem einzigen Tool ab.

Die richtigen Daten zum
jeweiligen ERP-Prozess

Jedes Team hat eine eigene Verantwortung und steuert
nach bestimmten Kriterien. Dies erfordert auch die
dazugehérigen Daten und Informationen. COSMO
Analytics for Power Bl ist daher modular aufgebaut und
liefert entsprechende Daten, Kennzahlen und
Standardberichte fiir eine Vielzahl an ERP-
Kernprozessen wie Sales, Finance, Purchase, Inventory &
Logistics und einige mehr.

Mit COSMO Analytics for Power Bl treffen Sie
jederzeit die richtigen Entscheidungen.

Entdecken Sie:

Seite 03 - Modul Sales

Seite 05 - Modul Inventory & Logistics
Seite 07 - Modul Purchase

Seite 09 - Modul Finance

Seite 11 - Modul Cash

Seite 12 - Modul Project

Seite 12 - Modul Production

Seite 14 - Voraussetzungen

COSMO Analytics for Power Bl

Sie haben spezielle
Bedurfnisse?

Kein Problem! Mit Power Bl kdnnen Sie Anpassungen an den
Berichten eigenstdndig vornehmen und bei Bedarf eigene
Berechnungen und Kennzahlen ergdnzen. Unsere
standardisierte Losung bietet gro3tmaogliche Flexibilitat mit
dem Komfort einer professionellen Business Intelligence
Losung, welche einfache Datenmodelle liefert, die auch fiir
Anwender verstdndlich sind.

Auf Wachstum gepolt?

COSMO Analytics for Power Bl basiert auf einer
zukunftsfitten Plattformlosung, mit der Sie auch fiir
kommende Jahre bestens geriistet sind. Wir setzen auf
innovative Technologie von Microsoft, damit profitieren Sie
stets von Weiterentwicklung, Trends und Innovationen.

So kénnen auch Unternehmensdaten weiterer Systeme
integriert und damit eine unternehmensweit einheitliche
Sicht auf die Daten sichergestellt werden.

Durch diesen ,single point of truth” vermeiden Sie
widerspriichliche Aussagen liber mehrere Teams oder
Abteilungen hinweg. Aufierdem maximieren Sie die
Zugdnglichkeit und optimieren gleichzeitig die Leistung von
Abfragen mit intelligentem Workload-Management.

Sie kénnen sich dabei darauf verlassen, dass lhre Daten
durch automatisierte Sicherheits- und
Datenschutzfunktionen wie Bedrohungserkennung und
permanente Verschliisselung gesichert sind, um sensible
Daten in Echtzeit zu schiitzen.

Profitieren Sie von unserem Branchen & ERP
Know-How

Aus unzdhligen Kundenprojekten haben wir die
hadufigsten Anforderungen herausdestilliert und in
unsere Standardlosung iiberfiihrt. So profitieren

auch Sie von den am hdufigsten genutzten
Kennzahlen und Attributen.

Mit unserer Plug & Play L6sung kénnen Sie schon
morgen los starten und bisher verborgene
Erkenntnisse gewinnen.
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Automatisieren Sie lhr
Berichtswesen

Sind Sie es leid, Ihre Mitarbeiter mit mihevoller,
manueller Datenaufbereitung zu beschéaftigen?

Daten filtern, downloaden, in Excel importieren,
bereinigen und zu verformeln ist zeitaufwdndig. Dies
fuhrt hdufig dazu, dass Mitarbeiter nicht mehr
ausreichend Zeit fiir Ihre eigentliche Tatigkeit haben

Vom Frust der Mitarbeiter abgesehen, bleiben dadurch
hdufig essentielle Aufgaben, um das Kerngeschaft
voranzubringen, liegen.

Mit unserer Lésung automatisieren Sie |hr
Berichtswesen und schaffen damit mehr Zeit fiir das
Wesentliche.

Jederzeit und lberall
up-to-date

Mit der Power Bl App haben Sie die wichtigsten
Kennzahlen stets im Blick.

Durch die Nutzung von Alerts und Push-Notifications
libersehen Sie keine (Fehl-) Entwicklung wichtiger
Kennzahlen und kénnen daher sofort reagieren und
wesentlich schneller zu einer positiven
Geschdftsentwicklung beitragen.

Wir revolutionieren die Art lhr Mehrwert

und Welse, wie U nternehmen Ready-to-use Business Intelligence fiir

ihr Geschaft digital L

transformieren Keine Kenntnisse der ERP-Datenstruktur oder
-Modellierung vorausgesetzt

Daten sind in der heutigen Zeit unerlasslich. Sei es, um Voller Fokus auf Analyse, Ableitung und

schlichtweg Transparenz in lhrem Unternehmen zu Umsetzung von Entscheidungen & MaBBnahmen

schaffen oder mithilfe kiinstlicher Intelligenz
komplexe Optimierungsaufgaben zu I6sen. Durch die
Analyse von Logdateien kénnen Sie auch Ihre
Geschdftsprozesse optimieren und dadurch Zeit und
bares Geld sparen.

Ein Beispiel kann sein, den Ausschuss in der Fertigung
durch die Optimierung von Produktionsprozessen zu
reduzieren.

Die Datengrundlage, die Sie mit COSMO Analytics for

Power Bl schaffen, ist Ihre Grundlage fiir die einfache
Steuerung zukiinftiger Herausforderungen.

COSMO Analytics for Power Bl 02



02 Modul Sales

Mit dem Modul Sales zur

intelligenten

Vertriebssteuerung

Die Entwicklung der Umsdtze und Auftragseingdnge im
Blick zu behalten, ist entscheidend fiir Ihren zukiinftigen
Geschdftserfolg. Schwdchelnde Markte, Absatzkandle
und Kunden friihzeitig zu erkennen, ist ebenso

Die Basis fir lhre

Vertrie bsstrqtegie entscheidend wie aufbliihende Geschdftsfelder weiter zu
stdrken.

Sie sind dabei lhre Vertriebsstrategie zu iiberdenken? Optimieren Sie den Einsatz lhrer Vertriebsressourcen,

Welche Mdarkte und Kundensegmente sind zukiinftig indem Sie Chancen und Risiken schneller erkennen.

relevant? Wie werden neue Absatzkandle angenommen? Motivieren Sie Ihr Team zu Héchstleistungen durch

Welches Produkt- oder Kundensegment liefert die
besten Margen? Wie viele Neukunden haben Sie im
letzten Jahr gewonnen?

Férderung eines gesunden Wettbewerbsdenkens sowie
enges Monitoren der Vertriebsziele.

Durch die aktive Verdanderung lhres Produkt- oder

Mit unserem sofort einsetzfdhigen Sales Reporting
lassen sich diese Fragen ad hoc beantworten. optimieren.

Vertriebskanal-Mixes lassen sich Ihre Margen geschickt

last v 2 Years v 2020

[ 4/8/2020 - 4/1/2022

v
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Vorgefertigte Reports nutzen oder Kennzahlen &

Nutzen Sie Standardberichte mit individuellen AttrlbUte |nd |V|due"
Filtermoglichkeiten, um die wichtigsten Informationen wie: I(Om bl nieren

» Auftragseingangsentwicklung

. Umsatz- und Deckungsbeitragsentwicklung Kombinieren Sie jegliche Kennzahlen wie Mengen,

X . Umsdtze, Rabatte, Deckungsbeitrag, Preis und mehr mit
* Preis- und Mengenentwicklung . . - . X .
. . Attributen wie Geschdaftseinheit, Kunde, Artikel,
* Top-/ Flop Kunden, Artikel, Markte R . i . . ..
. . . Finanzdimension oder einer Vielzahl an Zeitinforma-
* Umsatzentwicklung nach Mitarbeiter X . ... .
. . tionen und erstellen Sie lhre individuelle Sicht.
* und viele weitere Kennzahlen
Sie entscheiden, ob Sie eine aggregierte Kennzahl oder
zu erhalten. N R . .
die einzelne Transaktion analysieren mochten.

5 30 75+

Facts = ) Dimensionen Kennzahlen

Sales Orders Calendar (Time) Quantities (Order,
Sales Shipment Order Customer Shipment, Invoice)
Sales Invoice Invoice Customer Sales Amounts (Order,
Sales Cr. Memos Item / Resource Shipment, Invoice)
Exchange Rates Financial Dimensions Profit Margins (%)
... viele weitere Cost Amounts
Discounts
... viele weitere

Exemplarisch - basierend auf dem Quellsystem Business Central

Last 2 Years ~ 2021 g All e Invoice e
@ 4/8/2020 - 4/7/2022 Individual Period (Year/ Month) DocumentType
@ Sales Amount Profit Margin Sales Quantity Avg Amount Per Unit Active Customers
-18M ¥ -1TM 535K 4004 -280 %
g Custamer Sales Amount YoY% Profit Margin VoY Profit Margin % N
2047405 - Customer Prod 43882 1065064 -25% 477,886 -947.714 44.9 % .
- 2046385 - Customer Prod 42876 767102 0% 283147 283,047 369% NS A
2000016 - Customer Prod 14 295340 [l 148457 -a0me2s 503 % )
=~ 2047361 - Customer Prod 43838 238,298 0% 107,233 107,747 45.0 % g { t,
E 2040646 - Customer Prod 37276 175335 34 % 138,370 63,742 78.9 % {

2047933 - Customer Prod 44405 142739 0% 78,026 78,026 547%

2041441 - Customer Prod 38042 111483 | 31% 52330 27569 459%

2048000 - Customer Prod 44471 63333 0% 30715 30,715 449%

2047220 - Customer Prod 43700 §2957 0% 43,983 43,963 69.8%

2048067 - Customer Prod 44537 48906 0% 12240 12240 250%

2047190 - Customer Prod 43670 47,928 22295 99,052 455% UNTED

2002180 - Customer Prod 2108 45,200 16502 -131517 365% P, RGO

47805 - Customer Prod 4427 41725 0% 05 205 492 % v = "

Total 3,257,801 -36% 1498396 -1,684,251 460%

CustomerPosti... X

PORTUGK
Mediterranean Sea
I p.
IN \s
I 1,360,026 ) >

Profit Margin . ! LIBYA et

1,498,396 L + - q
b [ N P~ ©2022 Microsoft Ci olemsg s, -
138370 = . A T ’J’_. orporation - TeMmsz «

© COSMO CONSULT
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03 Modul
Inventory &
Logistics

Volle Lager - aber bevorraten
Sie die richtigen Artikel?

Mit COSMO Analytics for Power Bl behalten Sie den
Uberblick iiber Ihre Bestdnde und optimieren die
Effizienz lhrer Lagerhaltung auf Basis der wichtigsten
Lagerkennzahlen.

Sind Sie von Rohstoffmangel oder einer instabilen
Supply Chain betroffen? Wie lange sind Sie noch
lieferfdahig? Beriicksichtigen Sie zukiinftige Engpdsse
bereits friihzeitig in lhrer Beschaffungs- oder
Produktionsplanung und sichern Sie dadurch lhre
Liefertreue gegeniiber Kunden.

Behalten Sie den Uberblick
uber Ilhr gebundenes Kapital

Identifizieren Sie Ladenhiiter und optimieren Sie lhre
Lagerbestdnde - diese binden wertvolles Kapital. Wenn
Sie friihzeitig gegensteuern, kénnen Sie erforderliche
Abwertungen vermeiden.

Sind dringend benétigte Produkte nicht lieferbar, gibt es
moglicherweise noch Restbestdnde in Au3enlagern die
kurzfristig umgelagert werden kénnen.

Mit dem COSMO Analytics for Power Bl Inventory Modul
unterstiitzen Sie lhre operative Planung und verfiigen
liber eine ideale Grundlage, lhre Logistikstrategie zu
gestalten.

Last Refresh: 3/.

735.56K _sum

OnHand Quantity (vs. PY)

& 9.5M o

OnHand CostAmount (vs. PY)

Inventery Movements

6,249 300

# Items OnHand (vs. of Total Items)

last v~ 24 Months (Cal... v All v All A

£ 4/1/2020 - 3/31/2022

1 18 +132.22%

Reach (Days) (vs. PY)

3 . ] -56.94%
Turnover Rate (per Yr) (vs. PY)

OnHand / Stock development

@ Issue ®Receipt @Net @ Quantity ® CostAmount Posted
1.0M 9.54M 9.50M
9.5
[oF: (¥}
. 0.77H
05N ! \ "~ 0.74M
{-._,MI'
- - ' ] 5
0om ¢ B I h _ ) S |
Ll ..I | Ll
-0.5M [J
0.50M
om 8.35M
May 2020 Jul 2020 Sep 2020 Nov 2020 Jan 2021 Mar 2021 Apr2020  Jul 2020 Oct2020  Jan2021  Apr2021 Jul 2021 Oct 2021 Jan 2022
Adjustments
@CnHand CostPrice @ CostPrice
0.91Mm
0.19M
0.07M 13 13
0.00M 1
0.0K
000M  _gga  -0.01M _0.04M R
11 11
? May 2020 Jul 2020 Sep 2020 Nov 2020 Jan 2021 Mar 2021 Apr2020  Jul 2020 Oct2020  Jan2021  Apr2021 Jul 2021 Oct 2021 Jan 2022
© COSMO CONSULT
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Vorgefertigte Reports nutzen oder Kennzahlen &

Nutzen Sie Standardberichte mit individuellen AttrlbUte |nd |V|due"
Filtermoglichkeiten, um die wichtigsten Informationen wie: I(Om bi nieren

* Zu- & Abgdnge sowie Umlagerungen
* Lagerbewertung

* Auf- / Abwertungen

* Reichweite

* Lagerumschlag

* und viele weitere Kennzahlen

Kombinieren Sie jegliche Kennzahlen wie Bestand, Wert,
Lagerdauer, Preis und mehr mit Attributen wie Lagerort,
Artikel, Einheiten oder einer Vielzahl an
Zeitinformationen und erstellen Sie lhre individuelle
Sicht.

Sie entscheiden, ob Sie eine aggregierte Kennzahl oder

zu erhalten. L R . .
die einzelne Transaktion analysieren mochten.

2 =124 60+

Facts Dimensionen Kennzahlen

Calendar (Time) Transaction Quantity
Invent Location (Issue, Receipt, Transfer)
Item / Category / Group Transaction Amounts
Financial Dimensions OnHand Quantity, -Cost
Customer Price, -Cost Amount
Vendor @ On Hand Quantity
... viele weitere Reach (%)

Inventory Turnover

... viele weitere

Item Ledger
Entries
Exchange Rates

v
4
4
4
v
v

Last ~ 24 Months (Cal... ~ Al ~ Al v
B3 4/1/2020 - 3/31/2022 Year / Month Location
6.5M 55y LLLALTK sau 4,790 4o 261 o750 1.4 o
OnHand CostAmount (vs. PY) OnHand Quantity (vs. PY) # [tems OnHand (vs. of Total ltems) Reach (Days) (vs. PY) Turnover Rate (per Yr) (vs. PY)
# DY e

InventLocationDisplaylong # Items OnHand OnHand Qty YoY% OnHand Amount YoY % © OnHand Qty Reach (Days) Turnover Rate (per ¥r) Qty Receipt Qty Issue
-

Main Location 4,792 444,472 -6% 6495884 -2% 420,018 261 14 1,224,048 -1,175140

GEDE

Total 6,243 735,560 -3% 9,499,982 -1% 751,778 118 3.1 4,601,208 -4,633,644

Inventory Movements OnHand / Stock development
@issue @ Receipt @Net @ Quantity ® CostAmount Posted
04M 0.44M
0.2M 6.5M
00M .--..-..I i o -
-02M
o 5.9M 019M
? May 2020 Jul 2020 Sep 2020 Nov 2020 Jan 2021 Mar 2021 Apr2020 Jul2020 Oct 2020 Jan 2021 Apr 2021 Jul 2021 Oct 2021 Jan 2022

© COSMO CONSULT
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04 Modul
Purchase

Mehr Erfolg durch Transparenz
im Beschaffungswesen

Im Einkauf und Beschaffungswesen sind haufig
besonders wirksame Einsparungen und Optimierungen
durch den Einsatz von Business Intelligence moglich.

COSMO Analytics for Power Bl schafft Transparenz iiber
Einkaufsmengen und -konditionen, Preise,
Lieferantenbeziehungen und mehr und unterstiitzt Sie
dabei in Ihrer Beschaffungsplanung.

Ist diese Transparenz nicht ausreichend gegeben,
werden wichtige Einkaufsentscheidungen hdaufig auf
Basis subjektiver Einschdtzungen getroffen. Das
bedeutet haufig, nicht zu den besten Konditionen
einzukaufen.

Die Bedeutung des strategischen
Einkaufs nimmt zu

Um in wettbewerbsintensiven Mdarkten
Kostenersparnisse bei der Beschaffung von Roh- und
Betriebsstoffen realisieren zu kénnen, setzen
Unternehmen zusehends auf ein strategisches
Einkaufsmanagement.

Komplexe Lieferketten und Beschaffungsverfahren wie
just-in-time stellen Einkaufsabteilungen vor
unterschiedliche Herausforderungen.

Eine holistische Bewertung von Lieferanten, von
Zuverlassigkeits- bis zu Qualitdtskriterien, ist ebenso
essenziell wie ein entsprechendes Risikomanagement.

last ~ 24 Months (Cal... v 2020 v Al ~ Order v

B3 4/1/2020 - 3/31/2022

Purch Amount Purch Discount Purch Quantity Avg Purch Unit Price Active Vendors
67M -102M 3027K 22 277
b~ 10.4M 4 0.0M 4 393.8K & 564 00
R
s Purch Amount and Purch Amount PY by ItemPrimaryVendorDisplay,
L.r..s[H @ Purch Amount @ Purch Amount P ltemCategoryDisplay
PY AC APY
2020-12 7,325,389 +24.45 % 300099 Vendor 97  39.8M  48.3M
CONSTRUCTION C...  39.6M 48.0M
MACHINERY Mach... 1265K 271.7K
10M ADVERTISING Adv... 14K -14K
6.6M 8.5M
4.2M 39M  -247.1K
B CONSTRUCTIONC.. ~ 14M  3.1M
MACHINERY Mach... 443.1K  643.7K
By TOOLS Teols 253.7K  504.7K
SONSTIGES Sonsti.. 2863K  375.4K
ﬁ\/ ELECTRICS Electrics 9.2K 35K -57K
4 / PHONES Phones 2370 -237.0
300209 Vendor 2... 1.9M 2.2M +246.1K
o o I I o o o o 300081 Vendor79  1.1M  1.2M +108.8K
2020-04 2020-03 2020-06 2020-07 2020-08 2020-08 2020-10 2020-11 202012 MACHINERY Mach.. 1M 120 +108.8K
300443 Vendor 4... 804.1K 987.5K +183.4K
MACHINERY Mach.. 804.1K  987.5K +183.4K
= 100% ' 301046 Vendor 1... 573.5K 851.1K +277.5K
E L : ELECTRICS Electrics ~ 573.5K  851.1K +277.5K
El . ’ : ° 300745 Vendor 7... 613.4K 532.7K -80.7K
i 0% messssssssssssssssssssessssssssssssssnssssss .. _____________ PHONES Phones 6134K  532.7K -80.7K
= : ° 301135 Vendor 1... 568.4K 408.2K -160.2K
< ' CONSTRUCTION C... 5684K  4082K  -160.2K
; 1009 ' 300157 Vendor 1... 386.3K 367.3K -19.0K
* 0% 0% 60% 0% 20% 0% 20% 109 MACHINERY Mach.. 3263K 3673k  -19.0K
ﬁf) Purch Quaniy Yo % 300253 Vendor 2., 534.2K 331.7K -2024K
© COSMO CONSULT
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Vorgefertigte Reports nutzen oder Kennzahlen &

Nutzen Sie Standardberichte mit individuellen AttrlbUte |nd |V|due"
Filtermoglichkeiten, um die wichtigsten Informationen wie: I(Om bi nieren

* Beschaffungsvolumen

* Preis- und Ausgabenentwicklung
e lukrierte Rabatte

* Lieferzeiten

» Offene Bestellungen & Obligos

* Lieferanten, Artikel, Mdrkte

* und weitere

Kombinieren Sie jegliche Kennzahlen wie Mengen, Preise,
Rabatte und mehr mit Attributen wie Geschdftseinheit,
Lieferanten, Artikel, Lagerstandort oder einer Vielzahl
an Zeitinformationen und erstellen Sie lhre individuelle
Sicht.

Sie entscheiden, ob Sie eine aggregierte Kennzahl oder

die einzelne Transaktion analysieren mochten.
zu erhalten.

5 =128 60+

Facts == 1| Dimensionen Kennzahlen

Calendar (Time) Quantities (Order,
Vendor Receipt, Invoice)
Item / resource Purchase Amounts
Financial Dimensions (Order, Receipt, Invoice)
Order / Invoice / Receipt Discounts
Payment Method / Terms @ Price per Unit
... viele weitere Cost Amounts

Weight

... viele weitere

Purchase Orders
(incl. Archived)
Purchase Receipts
Purchase Invoices
Purchase Memos
Exchange Rates

AN N N NN

Exemplarisch - basierend auf dem Quellsystem Business Central

last v 24 Months (Cal. v 2020 ~A v Order )
@ 4/1/2020 - 3/31/2022 Individual Period (Year/ Month) DocumentType
@ Purch Amount Purch Discount Purch Quantity Avg Purch Unit Price Active Vendors.
67M -102M 3027K 22 277
10.4M 4 0.0M 4 3938K ¥ 564 004
VendorDisplay Amount YoY% Quantity YoY% Discount Unit Price  YoY % A
g? 300099 - Vendor 97 48212653  20% 1169256 3% 95516419 12 16% ICELAND
. 300209 - Vendor 200 2288582 39% 16234 40% 783,662 1410 1%
300443 - Vendor 432 1654941  38% 54438 30%  -2472208 257 5%
7 301031 - Vendor 1002 1495148 115% 1920 2% [ 7787 119%
300081 - Vendor 79 1,242,779 3% 13760 7% 630706 903 11%
@ 300958 - Vendor 930 944743 108% 456 100 % 37848 20718 160497 %
301046 - Vendor 1017 850,867 17% 24640  35% o 345 -14% UNTED W"“M .
301135 - Vendor 1105 792884 23% 1435672 -10% [ 06 -14% .
300745 - Vendor 726 504190  -18% 4772 37% 722501 105.7 31%
301411 - Vendor 1373 499,631 0% 616 0% 0 811.1 0%
300625 - Vendor 611 498,652 0% 40 0% 0 124663 0%
300815 - Vendor 791 381719 -25% 432 7% 0 8836 -19%
00157 - Vandnar 149 A7.310 5% 11076 -2 % 372432 - v
Total 66,563,613  19% 3,027,420 -12% -102,338,923 220 34%

VendorPosting... X

Pureh Discount DL 3
-102338,923 0 4 ", )
?’D [r— + /) /©2022 Wicrosoft ComorationTerms

© COSMO CONSULT
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05 Modul
Finance

Die manuelle Aufbereitung von
Finanzberichten ist zeitintensiv

Hdufig verbringen Controller mehr Zeit mit der
Aufbereitung von Daten und Berichten als mit der
eigentlichen Analyse von Berichten und Kennzahlen.
Eben dies ist jedoch entscheidend fiir die Steuerung des
Unternehmens.

COSMO Analytics for Power Bl liefert vollig automatisiert
verldssliche Finanzberichte und schafft so mehr Zeit,
sich mit Soll-Ist Vergleichen sowie der Ableitung von
Entscheidungsgrundlagen und Mafinahmen zu befassen.

Risiken minimieren,
Profitabilitat steigern - mehr
Erfolg durch ein
standardisiertes
Finanzberichtswesen

Ein umfangreiches Finanz-Reporting gehort zu den
Grundlagen einer jeden Unternehmenssteuerung. Denn
hier laufen schlief3lich die Buchungen aller Bereiche in
eine integrierte Unternehmenssicht zusammen.

Im Finanzberichtswesen wird auch ersichtlich, wenn
zwar ordentliche Gewinne erzielt werden, aber die
liquiden Mittel langsam ausgehen. Hier muss friihzeitig
gegengesteuert werden, sonst droht die
Zahlungsunfdhigkeit.

Bilanz, Gewinn- und Verlustrechnung oder Cash-Flow
Rechnung - setzen Sie bei der Finanzberichterstattung
auf standardisierte Berechnungen und aussagekraftige
Dashboards, um Aufwand zu reduzieren und
andererseits lhre Unternehmensziele und Kennzahlen
jederzeit im Blick zu haben.

®0

Last Refresh: 3/25/2022

April 2020 v Current (o1]p] HEELERY e Al e
27
@ EBIT Margin EBITDA Margin Gross Profit
9 720.3K .26530% 15.7 % 33.6% 53.1%
@ Net income (vs. PY)
ﬁ Levell Actual YoY YoY %  Budget vs Budget vs Budget %
Umsatzerlése 4,845,950 -5,346,482 -52.5% 4,845,950 0.0%
=0 sonstige betriebliche Ertrige 24,411 -2,800 -10.3% 24,411 0.0%
= Operative Erlése 4,870,360 -5,349,282 .52.3 % 4,870,360 0.0%
Materialaufwand -2,298,182 2,723,909 -542% -2,298,182 0.0%
oge] Aufwendungen fur Roh-, Hilfs- und Betriebsstoffe und fur bezogene Waren -2,114,600 2,626,880 -55.4% -2,114,600 0.0 %
N Aufwendungen fir bezogene Leistungen -183,582 97,029 -346% -183,582 0.0%
Personalaufwand -943,550 2,678,741 -74.0% -943,550 0.0 %
= Lshne und Gehalter -673,639 2,090,733 -756% -673,639 0.0 %
@ soziale Abgaben und Aufwendungen fiir Altersversorgung und flir Unterstiitzung -269,911 588,008 -68.5% -269,911 0.0 %
= EBITDA 1,628,629 53,368 3.4 % 1,628,629 0.0%
sonstige betriebliche Aufwendungen -867,955 514,205 -37.2% -867,955 0.0%
Operative Aufwendungen -4,109,687 5,916,855 -59.0 % -4,109,687 0.0%
EBIT 760,674 567,573 293.9 % 760,674 0.0 %
sonstige Zinsen und dhnliche Ertrige 22 -182 -89.1% 22 0.0%
Zinsen und dhnliche Aufwendungen -1,992 -640 474 % -1,992 0.0%
Finanzergebnis 758,704 566,751 295.3 % 758,704 0.0%
Steuern vom Einkommen und vom Ertrag -38,406 -1,225 33% -38,406 0.0%
Ergebnis nach Steuern 720,298 565,526 365.4 % 720,298 0.0 %
JahrestiberschuB / Jahresfehlbetrag 720,298 565,526 365.4 % 720,298 0.0 %
© COSMO CONSULT

COSMO Analytics for Power Bl
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Vorgefertigte Reports nutzen

Nutzen Sie Standardberichte mit individuellen
Filtermoglichkeiten, um die wichtigsten Informationen wie:

* Gewinn- und Verlustrechnung
¢ Cashflow

¢ Bilanz

* Soll-Ist Vergleiche

* Fixkosten

¢ Mindestumsatz

* und viele weitere Kennzahlen

zu erhalten.

oder Kennzahlen &
Attribute individuell
kombinieren

Kennzahlen wie Jahresiiberschuss, Rol,
Verschuldungsgrad, Cashflow und mehr kénnen auf
Geschdftseinheit (Mandant) oder die Zeitachse
hinuntergebrochen werden.

COSMO Analytics for Power Bl sorgt dafiir, dass Sie
jederzeit gezielt und fundiert Entscheidungen treffen
konnen.

3

Facts

Ledger Entries
Budget Entries
Exchange Rates

=127

Dimensionen

Calendar (Time)
Ledger Account
Financial Dimension
Balance Sheet
Income Statement
Cash Flow
Currencies

... viele weitere

ASENENENENENEN

75+

Kennzahlen

Finance Amount (Credit,
Debit)

Income StatementKPI
(Revenue, COGS, Gross
Profit, EBITDA, EBIT..)
Balance Sheet KPI (Assets,
Liabilities, Receivables,
Cash.))

... viele weitere

Exemplarisch - basierend auf dem Quellsystem Business Central

EBIT Margin \/\,\/ 0.42

select a KPI
Revenue
COGS
Gross Profit
Gross Profit %
EBITDA
EBITDA Margin
EBIT
EBIT Margin

@® BT
Net income
Fix Costs
Minimum Revenue
Trading Margin
Assets
Cash
Debt
Equity
Liabilities
Receivables
Debt Share
Equity Share
Debt Equity Ratio
Return on Equity
Return on Investment

ol k-4 1=%:

v

Cash Flow /\/_/\ 254K Revenue _/\zuu

EBT vs PY

@Current ®PY
2M

EBT vs PY

275M - @current
2.45M

HGB_GKV N HGB_Bilanz N CF_Indirect ~

Cash Flow

July 2020 ~ 12

Income Statement Balance Sheet

Fix costs \/\/\/ -88M Debt Equity Ratio ’\ 182

Sep 2019

Nov 2019 Jan 2020 Mar 2020 May 2020 Jul 2020

@PY

0.5M 1.0M 1.5M

COSMO Analytics for Power Bl

© COSMO CONSULT



05 Modul Cash

In Riicksprache mit den Kunden kann aktiv darauf
reagiert werden, bevor der mogliche Schaden grofiere

Liquiditqt optimieren durch Ausmafie annimmt.
geschicktes

Forderungsmanagement Vorgefertigte Reports nutzen

Nutzen Sie Standardberichte mit individuellen
Filtermdglichkeiten, um die wichtigsten Informationen
wie:

Offene Forderungen gegeniiber Kunden spielen eine
wesentliche Rolle bei der Optimierung des Cashflow.
Verspdtete Zahlungseingdnge kdonnen diesen erheblich
belasten - insbesondere dann, wenn fiir Materialien oder

- - * Forderungsbetrag je Kunde
Subunternehmer in Vorleistung getreten werden muss. 9 9)

* Verbindlichkeiten gegeniiber Lieferanten
* Mahnstufe

* Average Days Sales Outstanding

» Average Days Payable Outstanding

* und viele weitere Kennzahlen

Grund genug, diese stets im Blick zu behalten und bei
Bedarf kurzfristig reagieren zu kénnen. So kdnnen Sie
auf regelmdafig verspdtete Zahlungseingdnge
beispielsweise mit verdnderten Konditionen reagieren
und beispielsweise nur noch gegen Vorkasse oder

N zu erhalten.
Anzahlung liefern.

Durch geschicktes Management der DSO (days sales

outstanding) im Zusammenspiel mit den DPO (days Oder Kennzahlen & Attribute
payable outstanding) kann die Liquiditdt eines indiVidue" I(Ombinieren

Unternehmens kostengiinstig verbessert werden.

. Kombinieren Sie jegliche Kennzahlen wie
Indirektes Kundenfeedback Forderungsbetrag und Verbindlichkeiten mit Attributen
wie Geschdaftseinheit, Kunde, Lieferant, Artikel,
Mahnstufe oder einer Vielzahl an Zeitinformationen und

Erkennen Sie nur punktuell eine schlechte erstellen Sie lhre individuelle Sicht.

Zahlungsmoral und bezieht sich diese vielleicht nur auf

eine bestimmte Warengruppe oder ein einzelnes Sie entscheiden ob Sie eine aggregierte Kennzahl oder
Produkt, so kann dies auf Qualitdtsmdngel hindeuten. die einzelne Transaktion analysieren mochten.

3 =123 20+

Dimensionen Kennzahlen

Facts

Calendar (Time) Amount Receivable

Aging (Historical, Outstanding)
Customer Amount Payable (Historial,
Vendor Outstanding)

Financial Dimensions (6) Average Days Sales

Time Intelligence Outstanding

Currencies Average Days Payable
Voucher Outstanding

... viele weitere ... viele weitere

v' Cust Ledger Entries
v Vend Ledger Entries
v Exchange Rates

AN N N N NN AN

Exemplarisch - basierend auf dem Quellsystem Business Central

COSMO Analytics for Power Bl 1



06 Modul Project

Projektcontrolling leicht
gemacht

Ein effektives Projektcontrolling ist in vielen
Unternehmen unerldsslich. Friihzeitig zu erkennen, ob
ein Projekt ,In Time"” und ,.In Budget” umgesetzt werden
kann, ist essenziell, um rechtzeitig gegensteuern zu
kénnen.

Hdaufig erfolgt dieses Monitoring jedoch hochgradig
manuell und der Zeitaufwand ist nicht unerheblich -
miissen doch Daten aus verschiedensten Quellen
zusammengefiihrt werden.

Welche Leistungen wurden bereits abgerechnet?
Welcher Budgetanteil ist bereits verbraucht oder
welches Restbudget ist noch verfiigbar? Sind durch die
Beschaffung von projektbezogenen Materialien
unerwartete Mehrkosten entstanden? Wie hoch ist die
Ressourcenauslastung im Projekt? Wie sieht der Forecast
aus?

Diese und weitere Informationen sind erforderlich, um
ein Projekt(-portfolio) ganzheitlich zu bewerten und
damit Ihre Lernkurve zu verbessern. Der Erfolg lhrer
Projekte wird lhnen Recht geben.

Auch im Vertriebsprozess sind Informationen aus dem
Projektcontrolling von Relevanz - beispielsweise ab
wann kénnen neue Projekte eingeplant werden, da alle
verfiigbaren Ressourcen ausgelastet sind? Wann gibt es
gegebenenfalls Leerldufe?

COSMO Analytics for Power Bl unterstiitzt Sie dabei,
indem relevante Projektbuchungen bereits in ein
gesamtheitliches Datenmodell und standardisierte
Kennzahlen zusammengefiihrt werden.

COSMO Analytics for Power Bl
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07 Modul
Production

Optimierungspotenziale in lhrer
Fertigung erkennen und nutzen

Fertigungsprozesse sind ein komplexes Unterfangen. Es
gibt viele Abhdngigkeiten und Stellschrauben, die einen
Produktionsprozess und damit die Erzeugungskosten
von Waren beeinflussen kénnen.

Ist die Auslastung von Anlagen und Maschinen
ausreichend hoch? Selbst wenn dies bejaht werden
kann, sagt es noch nicht aus, dass die Anlageneffizienz
ausreichend hoch ist. Riistzeiten und -kosten wirken sich
auf Fertigungspreise ebenso aus wie zu hohe
Ausschussmengen.

COSMO Analytics for Power Bl

Lauft die Fertigung nicht rund, fiihrt dies entweder zu
abnehmenden Margen oder zu erforderlichen
Preiserh6hungen. Diese konnen insbesondere in
wettbewerbsintensiven Mdrkten schwer abgesetzt
werden.

Die Gesamteffektivitdt lhrer Anlage wird durch Faktoren
wie Verfiligbarkeit, Leistung und Qualitdt beeinflusst und
kann durch entsprechende Produktionskennzahlen
transparent und nachvollziehbar gemessen werden.

Kennen Sie die Treiber in Ihrem Gesamtsystem, so
kénnen Sie entsprechend reagieren und gezielte
OptimierungsmafBnahmen umsetzen.

Ein gut funktionierender Fertigungsprozess fiihrt zu
entscheidenden Wettbewerbsvorteilen und entscheidet
dadurch haufig lGiber den langfristigen Erfolg am Markt.

13



Welche ERP Systeme werden
unterstutzt?

Unsere Lésung unterstiitzt eine Vielzahl an Microsoft
Dynamics ERP Versionen. Dazu gehdren unter anderem:
* Microsoft Navision
* Microsoft Business Central SaaS
* Microsoft Business Central on-Premise
* Microsoft Dynamics 365 Finance & Supply Chain
Management / Finance and Operations
* Axapta 2009/ 2012

Um alle Bediirfnisse abzudecken, kommen teilweise
durch uns entwickelte Konnektoren zum Einsatz.

Weitere Systeme wie Microsoft Dynamics CRM | Sales |
Marketing oder SAP haben wir bereits ebenso in
individuellen Kundenprojekten eingebunden.

The Power of Platform

Die origindren Daten aus dem ERP-System werden fiir
Berichtszwecke transformiert und aufbereitet, sodass
Endanwender sich liber komplexe Datenverkniipfungen
keine Gedanken machen missen.

Beispielsweise integrieren wir jegliche
Geschdftseinheiten (Mandanten) in das Berichtswesen.

Um auch grofie Datenmengen einfach zu verarbeiten
und die Erweiterbarkeit sicher zu stellen, nutzen wir
modernste Microsoft-Technologie, die wir als Bl as a
Service (Cloud Service) anbieten. Je nach Anzahl und
gewdhlter Quellsysteme kommt dafiir Azure Synapse
oder ein Enterprise Data Warehouse zum Einsatz. Damit
sind Sie auch fiir zukiinftige Anforderungen bestens
geriistet.

Haben wir lhr Interesse geweckt?
Kontaktieren Sie uns fiir mehr Informationen und eine Prdsentation der Losung.

COSMO Analytics for Power Bl

agil

v' Vorberechnete Kennzahlen & Parameter -
allesamt kombinierbar

v Drill-Down-Funktion: mit wenigen Klicks
vom Management-tauglichen Big Picture
zur tiefsten Belegebene

sofort einsetzbar

v' Vollstdndig automatisierter Datentransfer
aus dem ERP-System

v' wertvolle Geschaftseinblicke vom ersten
Tag an

Single Point of Truth: einheitliche
Berechnung von KPIs fiir alle
Berichtsempfdnger

auf Ilhr Unternehmen zugeschnitten

v' Verfligbar fiir Microsoft Dynamics
sowie SAP

v" Mehrsprachen- und Mehrmandantenfdhig,
dynamische Wahrungsumrechnung

flexibel

Tagesaktuelle Daten

Nutzbar liber Desktop, Tablet & Mobil
Vom Biiro, Remote oder vor Kundentermin
Unterschiedlicher Detailgrad je Anwender

Flexibles Berechtigungskonzept

14



da@cosmoconsult.com

Transformation.
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